<> KOM PETE A SZKOLENIA  DORADZTWO PERSONALNE

KATALOG SZKOLEN ZAMKNIETYCH

W naszej ofercie na state znajdujg sie ponizsze szkolenia:

MENEDZERSKIE

Budzetowanie - jak stworzyc i wykonac¢ dobry budzet

By¢ przywddca: Jak wzmacniaé potencjat podwtadnych?

Doskonalenie procesu komunikacji z wykorzystaniem analizy transakcyjnej
Efektywnos¢ osobista dla menedzeréw sredniego szczebla

Efektywny menedzer w trudnych czasach

Excel zaawansowany

Ki Management Solutions

Ki Menadzer — Ki Negotiation

Ki Menadzer—Ki Leadership

Ki Menadzer—Ki Selling

Kompetencje w praktyce kierowania

Komunikacja interpersonalna

Komunikacja nastawiona na budowanie wspoétpracy w zespole

Konflikty w zespole. Zapobieganie i rozwigzywanie probleméw - rola lidera
Mediator - wyzwanie lidera w firmie. Praktyczne metody rozwigzywania konfliktow.
Motywacja pozaptacowa

Motywowanie pracownikow i delegowanie uprawnien

Niskokosztowe techniki doskonalenia organizacji. Idea Gemba Kaizen.
Presentations as business communication skills

Psychologia budowania i funkcjonowania zespotu

Skuteczna prezentacja

Skuteczny menedzer. Wzmocnienie kompetencji zarzagdzania

Skuteczny przewodnik po firmie

Sztuka komunikacji

Sztuka przemawiania przed audytorium

Trening dla treneréw wewnetrznych

Trening inteligencji emocjonalnej

Trudne rozmowy

Zaawansowane negocjacje z uwzglednieniem réznic miedzykulturowych
Zarzadzanie zmiang

Zarzadzanie efektywnoscig pracy w firmie

Zarzadzanie finansami dla nie finansistow

Zarzadzanie postawami, komunikacja i klimatem organizacji w procesie zmiany
Zarzadzanie wiedza i innowacja

Zarzadzanie zasobami ludzkimi dla menedzeréw sredniego szczebla
Zarzadzanie zespotem

Znajomosc réznic psychologicznych jako podstawa efektywnych negocjacji
Excel — zaawansowane funkcje
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Audyt funkcji personalnej

Budowa strategii personalnej
Budowanie systemu ocen okresowych
Czas pracy kierowcow

Delegacje krajowe i zagraniczne

Marketing personalny a derekrutacja w organizacji. (Rola marketingu personalnego we
wspotczesnym przedsiebiorstwie)
Mobbing, molestowanie, dyskryminacja - obowiazki pracodawcéw i pracownikéw

Modele kompetencji w narzedziach i systemach ZZL

Ocena 360 stopni w praktyce: Co i jak oceniac, by wzmocnic¢ Firme

Oceny okresowe pracownikow

Proces odchodzenia pracownikow - czyli przygotowanie do rozmowy zwalniajacej
Prowadzenie procesow rekrutacji i selekcji pracownikéw z zewnetrznego rynku pracy
Psychologia w praktyce efektywnego doboru pracownikéw

Restrukturyzacja zatrudnienia

Systemy premiowania pracownikéw - przygotowanie i wdrazanie

Sciezki karier jako rozsgdna strategia biznesowa

Umowy cywilnoprawne w zatrudnieniu

Wynagradzanie pracownikéw w warunkach kryzysu

Zarzadzanie dziatem HR podczas zmiany i kryzysu

Zarzadzanie polityka szkoleniowa — od analizy potrzeb do oceny efektywnosci. (Projektowanie
budzetéw szkoleniowych)
Zarzadzanie przez cele

Zastosowanie techniki Motywacyjna Analiza Potencjatu Pracowniczego MAPP3

Zatrudnianie i zwalnianie pracownikow - aspekt prawny

Czarodzieje sprzedazy. Profesjonalne techniki sprzedazy

Jak przeprowadzi¢ skuteczng prezentacje handlowg. System 8 krokéw ,,POSTARAIJ sie”.
Magia sprzedazy. Narzedzia budowania zespotu sprzedazowego

Obstuga klienta

Profesjonalny proces sprzedazy w sektorze finansowym

Psychologia relacji z klientem w procesie sprzedazy

Techniki wptywu spotecznego, czyli jak sie broni¢ przed manipulacja

Windykacja - skuteczne zabezpieczanie i odzyskiwanie naleznosci
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LOGISTYKA

Controlling procesowy w logistyce

Dobre praktyki w zarzadzaniu projektami

Efektywne zarzadzanie zakupami

Logistyczna obstuga procesow dystrybucji

Logistyka w przedsiebiorstwie

Logistyka zaopatrzenia

Negocjacje kupieckie

Podstawy zarzadzania procesami

Tworzenie prognoz i ich wykorzystanie w logistyce

Umowy w obrocie gospodarczym

Zaawansowane negocjacje zakupowe

Zarzadzanie nowoczesnym magazynem

Zarzadzanie zapasami w warunkach zmiennych

Zaprezentowane szkolenia stanowig statg oferte Kompetea. Na zyczenie naszych klientéw mozemy taczyé
dowolne tematy lub modyfikowaé je tak, aby jak najlepiej zaspokoi¢ potrzeby szkoleniowe Paristwa

pracownikéw.

Zapraszam do wspotpracy,

Iwona Szakiewicz

Kompetea - Szkolenia i doradztwo personalne.
tel. (22) 834-01-77

kom. 507-035-777

fax. (22) 834-01-76

www.kompetea.pl
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01-494 Warszawa fax. (22) 834 0176

NIP: 522-29-09-759

www.kompetea.pl


file:///C:/users/Iwona/Desktop/kompetea'/oferta/szkolenia/www.kompetea.pl

